V1 har

blivit

Vikommer snart att nd den magiska grénsen, 500.000 kunder,
baraiSverige. Vi ar forstas dverlyckliga dver att s&d ménga
uppskattar det vi gor men kénner oss ocksa lite vilsna i var nya
roll. Det &r ju onekligen en stor kostym att fylla nar lilla Avanza
nu gatt och blivit "Storbank”.

Och det kanns verkligen hér pa kontoret. Allt fler bar plétsligt
slips och knytblus pa jobbet en vanlig onsdag, trots attingen
fyller &r. Golf- och jaktintresset &r pa rekordniva och att "flyga
business” har blivit vardag. Strategidiskussionerna handlar nu
mer om att bygga imperium och starta manga nya lokala kontor
(eller profitcenters som vi borjat kalla dom) och titlarna pa vara
nya elfenbensvita visitkort har plotsligt borjat bli allt Iangre.

"storbank”!

Det ar verkligen en omstallning att bli en Storbank och vara
overheadkostnader skenar vilket gor att vi maste ta ut lite mer
marknadsmassiga priser framledes tex; Aktiehandel fran 1 kr*
justerar vi till aktiehandel frdn 100 kr* och vi tédnkte borja hévda
att Avanza Zero &r aktivt forvaltad och ta ut en avgift pa runt 2%.

Alla dessa nytankande forslag lanserades av var nya Intaktsdi-
rektor, Head of income, eller HIM som vi sager, under parollen

"Stor, stark & Ionsam” som far ersétta tidigare "Billigare, béattre
och enklare”

Véra arliga besparingar pa 1 miljard for vara kunder slutar vimed
déa det tydligen inte behdvs nér man &r en "Storbank’”.

Bli en [6nsam kund du ocksa pa var worldwidewebbsida

avanza.se/storbank

*Mottagandet av kommersiella budskap skall alltid lasas med hansyn tagen till dagens datum.
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Storleken har betydelse



